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Eldesmarque
socialista

C asi con toda seguridad, el
Ayuntamiento de Barcelona
cerrará este mandato munici-
pal el próximo 29 de abril, jus-

to una semana antes del inicio de la cam-
paña para las elecciones locales del 22
de mayo, con un pleno extraordinario
convocado sobre todo para poder apro-
bar antes del verano la prohibición del
nudismo en las calles de la ciudad. Que
el debate sobre el veto a pasearse en pe-
lotas por el paseo de Gràcia o la Rambla
(una práctica, todo hay que decirlo, muy
minoritaria) o con el torso desnudo (una
costumbre de raíces playeras mucho
más frecuente entre los herederos de los
laietans y, sobre todo, entre los descen-
dientes de las tribus bárbaras del Norte)
sea el colofón de cuatro años de calvario
para el gobierno municipal –y para un
alcalde que, injustamente, pagó en solita-
rio la factura política del desastre de la
consulta de la Diagonal– no es una mera
anécdota. Supone un cambio de registro
en el PSC que, a medida que el mandato
avanzaba y la remontada en las encues-
tas no se producía, fue derivando su dis-
curso en materias como la seguridad, el
civismo y la inmigración hacia posicio-
nes más centristas y alejadas de las que
defendían, por citar a alguien, sus socios
de Iniciativa.
De los ecosocialistas se ha dicho ame-

nudoque cultivan su parcela desmarcán-
dose de sus socios inseparables en algu-
nas cuestionesmuy concretas y seleccio-
nadas, lo que les permite mantener la
credibilidad ante su electorado. Así fue
en los tiempos de Lali Vintró, en la épo-
ca de Imma Mayol y desde que el hoy
segundo teniente de alcalde, Ricard Go-
mà, tomó las riendas del grupo munici-
pal. En los últimos cuatro años, precisa-

mente aquellos en los que más evidente
ha sido la debilidaddel gobierno socialis-
ta, los desencuentros entre el PSC e ICV
se han multiplicado: el hotel Vela, la in-
útil recalificación del Miniestadi, la ubi-
cación de la perrera, la participación del
Ministerio de Defensa en la gestión del
reconquistado castillo de Montjuïc, los
Juegos Olímpicos de invierno... Nada
trascendental porque, a la hora de la ver-
dad, Hereu siempre ha encontrado alia-
dos alternativos y ha evidenciado que en
muchos temas, incluidos algunos de los
más importantes, está más cerca de CiU
que de ICV. Pero, en el caso del nudis-
mo, ¿de quién ha sido el desmarque? Ini-
ciativa, que en su día ya no apoyó la orde-
nanza del civismo, podría afirmar con ra-
zón que nunca se ha movido de donde
estaba. El PSC no puede decir lo mismo.
Encomendándose a su instinto de super-
vivencia, los socialistas han arrinconado
viejos complejos y debates tramposos so-
bre la supuesta libertad que conlleva el
hecho de ir en taparrabos o sin él por
lugares desde los que ya no se divisa el
mar. Saben de la importancia que la ima-
gen tiene para una ciudad como esta que
tan bien sabe venderse en el mundo y,
por fin, comienzan a ser ellos mismos.
Quizás demasiado tarde.

VIVIENDA

SILVIA ANGULO
Barcelona

El mercado de los pisos de alquiler si-
gue manteniendo una tendencia al al-
za, debido al importante incremento
de la demanda por la crisis económica
y la dificultad de acceder a créditos pa-
ra la adquisición de una vivienda. Au-
mentan los contratos, un 14,58%, al
tiempo que bajan las rentas. En Barce-
lona, la rebaja de precios ha sidomode-
rada, apenas ha llegado al 2%, pero
confirma la dirección que tomaron los
alquileres en la ciudad hace dos años,
cuando tras una continuada subida em-
pezaron a bajar. En el 2010, una vivien-
da en régimen de arrendamiento en la
capital catalana costó de media 1.032
eurosmensuales, según el último infor-
me trimestral de la Cambra de la Pro-
pietat Urbana de Barcelona.

Las rentas varían considerablemen-
te según el distrito en el que se ubique
la vivienda. La evolución de los alquile-
res es negativa en todos los distritos a
excepción de Gràcia, donde los pre-
cios aumentaron un 2%. Incluso en
Sarrià-Sant Gervasi bajaron. Poco, pe-
ro lo hicieron, en concreto disminuye-
ron un 0,44%. Aun así, el preciomedio
en el 2010 se situó en los 1.277 euros de
media almes. Si se tiene como referen-
cia el cuarto trimestre del año (véase
el gráfico), esta zona es, junto con Grà-
cia y Sants-Montjuïc, la única que ex-

perimentó subidas. En el distrito más
caro de la ciudad, Sarrià-Sant Gervasi,
el incremento de un año al otro fue de
50 euros mensuales.
Por barrios, el informe de la Cambra

de la Propietat Urbana de Barcelona

destaca que, a lo largo del 2010, el ba-
rrio más caro fue Pedralbes, donde de
media un alquiler costó 1.781 euros. Le
siguió Sarrià con 1.396. Losmás econó-
micos fueron Trinitat Vella y Bon Pas-
tor, 659 y 725 euros, respectivamente.
La contratación aumenta en todos

los distritos. El crecimientomás eleva-
do lo registró Les Corts, con un
25,49%, mientras que Ciutat Vella,
Sants-Montjuïc, Sarrià-Sant Gervasi y
Eixample experimentaron incremen-
tos de entre un 15% y un 20%. Así, de
los 33.605 nuevos contratos formaliza-
dos en Barcelona en el 2010, un 23,5%
tiene una renta superior a los 1.300
euros; un 21,7%, de entre 600 y 700
euros, y, por último, un 16% cuesta de
450 a 600 euros mensuales.
El aumento de la contratación con-

firma también la tendencia que se está
registrando en el resto de Catalunya.
Según los datos de la secretaría delHa-
bitatge, durante el año pasado el núme-
ro de contratos firmados superó los
116.000, un 18,8%más que el año ante-
rior, por lo que se alcanzaron cotas his-
tóricas. Sólo en los últimos cinco años
el volumende contratación se hadupli-
cado con creces.c

Otra lobasaltó lavalla
detresmetrosenelzoo

El 23% de los nuevos
contratos tiene una renta
superior a los 1.300 euros
mensuales

El PSC tiene interés en
diferenciarse de posiciones
que ha compartido con ICV
y de las que ahora reniega

L. SIERRA
Barcelona

Una segunda loba volvió a demostrar
que la alta valla electrificada que cerca
su hábitat en el zoo de Barcelona es in-
suficiente. Veinticuatro horas después
de que la fuga de la loba Penélope pro-
vocara un estado de alarma en el zooló-
gico, otro animal del mismo grupo sal-
tó la valla de su recinto cuando los cui-

dadores procedían a recoger los anima-
les para trasladarlos a otra instala-
ciones. La loba “saltó, pero no escapó”,
según fuentes municipales, porque los
cuidadores ya se habían situado en
torno al recinto y la atraparon inmedia-
tamente.
La protagonista del primer inciden-

te, elmiércoles, fue la loba adulta Pené-
lope, que ya no volvió al cercado habi-
tual, al quedar recluida en las instala-

ciones de veterinaria. El jueves, a pri-
mera hora, los cuidadores iniciaron la
recogida de las otras cuatro lobas para
llevarlas a jaulas de la zona de felinos
del parque. Uno de los ejemplares, al
verse acorralado, hizo lo mismo que
Penélope, saltar la valla, pero fue cap-
turado de inmediato.
El recinto de lobos va a ser sometido

a una reforma en las próximas sema-
nas y, para mejorar la seguridad, la va-
lla será más elevada. Jordi Portabella,
presidente del grupo municipal de
ERC y ex presidente del zoo, dijo ayer
que si las lobas se escapan “es porque
el parque no está bien preparado para
atenderlas; el problema central es que
huyen porque no están bien”.c

LA VANGUARDIAFUENTES: Cambra de la Propietat Urbana y elaboración propia

Preciomedio de los pisos de
alquiler en Barcelona durante
el cuarto trimestre del 2010

Precio 1.277,57 € mes

16,61 €

SARRIÀ-SANT GERVASI

+4,07% variación
Precio medio por m2

Precio 1.021,45 € mes

17,41 €

GRÀCIA

+1,8% variación
Precio medio por m2

Precio 1.023,51 € mes

15,73 €

MEDIA BARCELONA

-1,58% variación
respecto al
trimestre anterior

Precio medio por m2

De 850
a 1.000

De 1.100 a 1.300

De
1.000
a 1.100

De
1.100
a 1.300

De 850
a 1.000

Precio 877,98 € mes

14,47 €

HORTA-GUINARDÓ

-3,28% variación
Precio medio por m2

De 850 a 1.000

De 850
a 1.000

De
1.100
a 1.300

Precio 987,91 € mes

15,79 €

SANT MARTÍ

-3,05% variación
Precio medio por m2

Precio 844,96 € mes

14,90 €

NOU BARRIS

-3,7% variación
Precio medio por m2

Precio 918,73 € mes

14,58 €

SANT ANDREU

-1,8% variación
Precio medio por m2

Precio 1.128,32 € mes

15,13 €

EIXAMPLE

-1,47% variación
Precio medio por m2

Precio 1.209,10 € mes

15,87 €

LES CORTS

-5,03% variación
Precio medio por m2

Precio 938,56 € mes

16,06 €

SANTS-MONTJUÏC

+0,28% variación
Precio medio por m2

Precio 915,34 € mes

16,35 €

CIUTAT VELLA

-7,43% variación
Precio medio por m2

Ramon SuñéElpreciodel alquiler
siguebajandoenBarcelona

En Barcelona, los pisos en
arrendamiento fueron en
el 2010 más económicos,
lo que favoreció el
aumento de la demanda
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Expansión.Barcelona
La Unió, la patronal sanitaria
cuya presidencia ejercía Boi
Ruiz antes de ocupar su pues-
to como conseller de Salut de
la Generalitat, aseguró ayer
que los recortes que planea el
Govern en el ámbito sanitario
solo serán factibles con una
“incidenciaespecial”enelám-
bito de las plantillas. Tras ana-
lizar los primeros datos del
impactoquesuponeelrecorte
delaGeneralitatparalascerca
de cien entidades asociadas a
esta patronal, y que incluyen
undescensodeldosporciento
de los precios que pagaba el
Servei Català de la Salut (Cat
Salut)yundescensodelaacti-
vidad contratada, La Unió ga-
rantizó ayer que “las entida-
des no podrán asumir los re-
cortes del presupuesto solo
aplicando medidas de ges-
tión”,informaEuropaPress.

La patronal
sanitaria
ve necesarios
los despidos

Desigual se queda la vieja sede de Marsans
LAS RAMBLAS/ La firma de moda ampliará en 160 metros cuadrados, hasta la calle Santa Ana, su tienda de Canaletas,que se
convertirá en el segundo más grande de la cadena en Barcelona.
MarisaAnglés.Barcelona
La firma de moda Desigual
amplía su tienda de Las Ram-
blas para convertirla en su se-
gundoestablecimientodema-
yor tamaño de Barcelona, por
detrás de su recién inaugura-
datiendaenLasArenas.Eles-
pacio de Las Ramblas, ubica-
do frente a la fuente de Cana-
letas, sumará los 160 metros
cuadrados del local contiguo,
ocupado, desde hace cien
años,porViajesMarsans.

La esquina de Las Ramblas
con la calle Santa Ana acogió
el nacimiento de Viajes Mar-
sans en 1910. Anque su rela-
ción con la familia Marsans
se remonta a 1892, cuando
José Marsans Rof fundó la
Banca Marsans, dedicado a
operaciones bursátiles y
transferencias.

Desde este local de Las
Ramblas, Viajes Marsans cre-
ció gracias al incipiente turis-
mo extranjero en España. Su-
po aprovechar la conexión de

Barcelona con Francia y se es-
pecializó en turismo recepti-
vo, ofreciendo servicios a los
extranjeros que visitaban el
país. En 1912 introdujo un sis-
tema de pagos inédido hasta
entonces, los cheques de viaje,
expedidos por la Banca Mar-
sanrof.

Durante la Guerra Civil, los
establecimientos de Marsans

en Barcelona y Valencia se re-
convirtieron en librerías y el
establecimiento de Las Ram-
blassellenódeestanteríascon
librosyenciclopedias.

La agencia de Las Ramblas
ha aguantado los cambios de
manos del grupo, que en 1964
pasó a titularidad pública y en
1985 fue absorbida por Trap-
sa, empresa de transportes

propiedad de Gerardo Díaz
FerranyGonzaloPascual.Los
daños colaterales del resto de
las filiales del grupo abocaron
a Viajes Marsans al cierre a fi-
nalesde2010.

Ayer, todavía podían verse
anunciosdecrucerosydedes-
tinos vacacionales de Viajes
Marsans, junto a los nuevos
paneles que anticipan la pró-

xima apertura de Desigual,
quefuentesdelaempresaase-
guran que será a finales de
abril.

En el interior del local, una
cuadrilla de obreros trabaja a
destajo para transformar este
viejo local en una tienda de
Desigual. El establecimiento,
condosalturasmantieneanti-
guas columnas y techos pinta-
dos, así como posters con des-
tinosvacacionalesexóticos.

La enseña de moda con se-
de en Barcelona y propiedad
de Thomas Meyer y Manel
Adell ha dado un nuevo aire a
susestablecimientos.Lastien-
das tienen ahora el mismo ca-
rácterdesenfadadoquesusdi-
seños y están estructuradas
como un mercado de comida,
conmuchoproductoalavista,
colgado, desdoblado y amon-
tonado. Desigual, que facturó
435millonesen2010(un44%
más), prevé abrir este año al-
rededor de 80 tiendas, en Es-
pañayelextranjero.

El antiguo Marsans era vecino de Desigual, que amplía su tienda. /E.R. Viajes Marsans nació en La Rambla de Canaletas en 1910.

El local de Canaletas
vio nacer Viajes
Marsans en 1910 y
fue durante un siglo
agencia de viajes

TinaDíaz.Barcelona
Elcomercioelectrónicoman-
tiene el fuelle. El último en
demostrarlohasidoOfferum,
que prevé entrar en el merca-
do italiano a finales de abril y
saltar a los países nórdicos un
poco más tarde, según mani-
festó ayer su consejero dele-
gado Vicente Arias. No obs-
tante, se ha descartado “Ale-
mania y Reino Unido debido
a la competencia”, dijo Arias.
El portal online de compras
colectivas –que ya está pre-
sente en España y Francia–
fue creado por un grupo de
emprendedores en la incuba-
dora SeedRocket de Barcelo-
naActiva.

Offerum está ultimando su
plan de internacionalización
para crecer y consolidarse en
el resto de Europa gracias a
los dos millones de euros que
ha captado en una reciente

ampliación de capital. En la
ronda de financiación se ha
dado entrada a tres nuevos
socios: Cabiedes & Partners,
Bonsai Venture Capital y un
family office, que prefiere
mantenerse en el anonimato.

La mayoría del accionaria-
do de la empresa tecnológica
permanece en manos de los
socios fundadores, mientras
los nuevos accionistas tienen
una participación minorita-
ria.

Futurosproyectos
Para su internacionalización,
según Arias, Offerum preten-
de seguir con “la misma filo-

sofía”, que consiste en la ofer-
ta low cost para todos los pú-
blicos; pese a ello, no descarta
ampliar la variedad de pro-
ductos.

Junto con la expansión a
otros países, la empresa tras-
ladarásuoficinadeBarcelona
Activa a una nueva sede de
800 metros cuadrados en el
mismo distrito tecnológico
del 22@ en Barcelona. Offe-
rum prevé estrenar su oficina
durante la segunda y la terce-
rasemanadeabril.

El salto internacional tam-
bién repercute en el personal.
Offerum cuenta con 77 em-
pleados en su equipo y prevé
llegar a finales de este año a
160o180trabajadores.

El portal prevé terminar el
año con una facturación de
20millonesdeeurosenEspa-
ñay30millonesdeeurosani-
velinternacional.

Offerum salta a Italia y prevé
entrar en los países nórdicos
CIERRA UNAAMPLIACIÓN DE CAPITAL POR DOS MILLONES DE EUROS

En 2011 Offerum
prevé facturar 20
millones de euros en
España y 30 millones
a nivel internacional

El ICF suprime su
dirección general
EL CARGO LO OCUPABA CARME GARCIAJARQUE

J.O.Barcelona
El plan de austeridad del Go-
vern de Artur Mas llega a la
cúpula del Institut Català de
Finances (ICF), la agencia
crediticia de la Administra-
ciónautonómica.

El Diari Oficial de la Gene-
ralitat publicó ayer el cese de
Carme Garcia Jarque como
directora general del ICF, un
cargo que ocupaba desde ju-
lio de 2008, aunque su rela-
ción con la entidad se remon-
ta a la etapa de Ernest Sena
como máximo responsable
del instituto, con CiU en la
Generalitat.

Fuentes del Departament
d’Economia i Coneixement
–del que depende el ICF–
aseguraron ayer que el cese
de Garcia Jarque obedece a la
supresión de la figura del di-
rector general en el organi-
grama de la entidad. La medi-

da se enmarca en el plan de
reducción del número de al-
tos cargos de la Generalitat y
de sus empresas y organis-
mos.

Lasmismasfuentesdijeron
que Carme Garcia continuará
enelICF,peroconotrocargo.
“Se le busca una reubica-
ción”, explicaron desde Eco-
nomía.

Al frente del grupo ICF es-
tá, como consejero delegado,
Josep Ramon Sanromà, exdi-
rectivo de Deutsche Bank y
exsocio de la consultora Arti-
san Partners, que fue nom-
brado por el Ejecutivo de CiU
elpasadofebrero.

Como directores genera-
les de las filiales del instituto
continúan en la nueva etapa
Joan Carles Rovira (ICF
Holding), Xavier Arola (ICF
Equipaments) y Teresa To-
rres(Ifem).

GAS NATURAL El grupo Gas
Natural Fenosa ha cerrado la
ventadeunodesusdosgrupos
de ciclo combinado en Vande-
llòs (Baix Camp) a la suizaAlpiq
por 200 millones. Se trata de
una de las desinversiones a las
queleobligólaComisiónNacio-
nal de la Competencia tras la
compradeUniónFenosa.

Alpiq compra un
ciclo combinado

PPT El fabricante de componentes de automoción Precisión Pro-
cess Technology (PTT), propiedad de Mazel Group, ha asegurado
que la venta de la planta de Barberà del Vallès a Mazabi Gestión de
Patrimonios , propiedad hasta ahora de Pioneer, garantiza la conti-
nuidad de su actividad en el complejo industrial. La compañía ha
agradecido en un comunicado la mediación y colaboración del Go-
vern para dar solución a una situación que ponía en peligro más de
170 puestos de trabajo directos, decenas de empresas auxiliares y
queamenazabaconparalizarvariaslíneasdemontajedevariasem-
presasdeautomoción

La venta de la planta de Barberá a Mazabi
es una garantía de futuro, según el grupo

AIR NOSTRUM El Aeropuer-
to de Alguaire inauguró ayer la
ruta con Palma de Mallorca de
AirNostrumconunaocupación
del 79%. La previsión para este
primer mes se sitúa en el 60%.
El presidente de la Diputación
de Lleida, Jaume Gilabert, criti-
có a la compañía porque sus
preciosnoson“competitivos”.

El vuelo de Lleida
a Palma, al 79%

ACCENTURE ElpróximomiércolesAccentureinauguraráuncen-
tro de servicios de análisis en Sant Cugat (Vallès Occidental), que
creará cincuenta nuevos puestos de trabajo. El nuevo centro se de-
dicará al desarrollo de técnicas analíticas aplicadas a la cadena de
suministro, que servirán para aportar información a los clientes de
Accenture que se enfrentan a nuevos retos de negocio. Los análisis
estarán especializados en los mercados emergentes. Esta instala-
ción es un complemento al centro de excelencia sobre cadena de
suministro, situado también en Sant Cugat. Accenture emplea a
1.500personasenCatalunyay10.000entodaEspaña.

Creación de 50 puestos de trabajo en
el primer centro de servicios de análisis

Impreso por Esther Pomé Vallespí. Propiedad de Unidad Editorial. Prohibida su reproducción.
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]Antonino Segón Roca-Umbert se ha incorpora-
do al equipo de Banque Privée Edmond de Roth-
schild Europe en Barcelona. Era hasta ahora
director regional de Barclays en Catalunya y
tiene más de 30 años de experiencia trabajando
con patrimonios familiares. Su entrada refuerza
las capacidades de Rothschild en Barcelona, que
dirige Juan Verdaguer, y está especializado en el
asesoramiento financiero y patrimonial a fami-
lias y a la custodia de activos. / Redacción

]La farmacéutica Sanofi-Aven-
tis invertirá 15 millones de euros
en su planta de Riells-Viabrea
(La Selva). Con una plantilla de
250 personas, el año pasado
fabricó más de 30 productos, de
los cuales un 70% fueron expor-
tados. La compañía ocupa a
otros 700 trabajadores en Barce-
lona. / E. Casals Ginesta

]La Asociación Catalana de
Tecnología (Actec) exige al Go-
bierno central incentivos fisca-
les y una partida que no esté
basada en el crédito para estimu-
lar la innovación, además de
dotar de recursos a la ley de la
Ciencia, la Tecnología y la Inno-
vación, que entrará en vigor
esta primavera. / Redacción

AntoninoSegón se incorpora al
equipodebanca enBarcelona

Inversiónde 15
millones enRiells

Críticas por el retraso
de la leyde laCiencia

ARCHIVO

Juan Verdaguer y Antonino Segón Roca-Umbert

EDMOND DE ROTHSCHILD EUROPE SANOFI-AVENTIS

ROSA SALVADOR
Barcelona

T enemos dos caras, co-
mo Jano: miramos a
las universidades e
institutos que gene-

ran el conocimiento científico y
a la vez a la industria, que nece-
sita que ese conocimiento se es-
tructure de manera que permi-
ta su explotación económica en
un negocio viable” señala Luis
Ruiz Ávila, socio fundador de
JanusDevelopments, una firma
de “desarrollo temprano” de
proyectos biotecnológicos.
Ruiz Ávila, ex directivo de

Advancell, fundó la empresa en
2009 con dos socios proceden-
tes, como él, de Almirall, Ra-
mon Bosser yMaribel Berges, y
abrió su capital, como socios fi-
nancieros, a Ferrer Internacio-
nal, Caixa Manresa y Enantia.
“No somos una consultora ni
un bróker, sino que compramos
la licencia e invertimos uname-
dia de 120.000 euros en cada
proyecto, una cifra que es muy
significativa en ese estado ini-
cial, para darles valor”, explica.
Ahora, año y medio después,

Janus factura 780.000 euros, ge-
nera beneficios, y “consegui-
mos financiar el coste de estruc-
tura con los ingresos que gene-
ramos, mientras que la inver-
siónde los socios va directamen-
te a financiar los proyectos” ex-
plicaMaribel Berges, ex directo-
ra del centro empresarial de la
FundaciónBoschGimpera, don-
de impuso la creación de más

de 50 empresas biotech. Janus,
con 7 trabajadores en laBioincu-
badora del Parc Científic, acaba
de abrir una oficina en Madrid
con JorgeAlemany, un ex direc-
tivo de Genetrix y Celerix.
“Nos dimos cuenta que falta-

ba un puente entre el conoci-

miento que generan los investi-
gadores y las necesidades de la
industria, una enlace que no ha-
cía nadie” explica Bosser, que
realizaba ese enlace en Almirall
como director de proyectos.
Janus, explica, se marca como
objetivo estar uno o dos años en
los proyectos “y pasarlos a la in-
dustria o abandonarlos si cons-
tatamos que son inviables”. La
firma, que ha adquirido ya 14 li-
cencias, ha abandonado dos en
este periodo y ha conseguido in-
corporar otro a la industria, un
producto contra la esclerosis la-
teral amiotrófica, desarrollado
por la Universidad de Zarago-

za, al que se han incorporado
Ferrer y Biogenium, con una in-
versión de 1,5 millones. “A ve-
ces creamos una empresa, co-
mo spin-offdel centro investiga-
dor, incorporando al capital
riesgo, pero en otros casos la op-
ción mejor es licenciar el pro-
ducto”, explica Ruiz.

Janus ha ampliado su activi-
dad a la dirección temporal de
empresas –lo está haciendo en
Archivel y Green Molecular y
hasta hace poco en Transmural–
y al acompañamiento estratégi-
co. “Nos hemos ganado la con-
fianza del sector porque creamos
colaboración”, resume Berges.c

MADRID Europa Press

Abertis ha mantenido contactos
con diversos inversores institu-
cionales potencialmente interesa-
dos en entrar en el capital de Sa-
ba Infraestructuras, la sociedad
no cotizada en la que el grupo se-
gregará los negocios de aparca-
mientos y logística, así como sus
correspondientes activos. Se tra-
ta de firmas de inversión, tanto
nacionales como extranjeras, y
de mediano tamaño, según fuen-
tes financieras.
La venta de parte del capital

del negocio de aparcamientos y
naves logísticas se enmarca en el
proceso de reestructuración que
Abertis realizará en sus cinco
áreas de negocio. Con esta opera-
ción, el grupo controlado por La
Caixa, ACS y CVC busca fomen-
tar la generación de recursos ne-
cesarios para abordar la nueva
etapa de crecimiento que prevé
emprender tras dos ejercicios de
consolidación.
En virtud de este proceso, la ac-

tividad y los activos de aparca-
mientos y logística se segregarán
en la nueva empresa no cotizada,
denominada Saba Infraestructu-
ras. Por otra parte, los de autopis-
tas, telecomunicaciones y aero-
puertos conformarán otra firma,
denominada Abertis Infraestruc-
turas, que seguirá cotizando en
Bolsa y mantendrá su actual ac-
cionariado, controlado por La
Caixa, CVC y ACS.c

ACTEC

KIM MANRESA

Ramon Bosser, Maribel Berges y Luis Ruiz Ávila, de la empresa Janus

EN
LÍNEA

La firma tiene de
socios a Ruiz Ávila,
Ferrer, Enantia
y Caixa Manresa, y
factura 780.000 euros

! Baja inversión
! Operación sencilla
! Más de 34.000 restaurantes
! Presente en 95 países
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La consultora rediseña 14 proyectos de biotecnología para llevarlos a la industria

Lasdos carasdeJanus

A N D O R R A
Solar en venta de 346 m², Ctra. General

1 de St. Julià a Andorra, zona urbana
edificable; apto para cualquier uso,

viviendas, locales, oficinas, etc..

Información: 00376 646323

Abertis busca
inversorespara
la filial que
gestionará logística
y aparcamientos

EMPRENDEDORES

El nuevo suplemento
de bienestar de

salud&vida
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Biosearch sube un 43% ante
la expectativa de una opa
EN DOS DÍAS/ La posibilidad de que su mayor accionista,Lactalis,se haga con la
totalidad del capital en la empresa dio alas al valor,que cotizó con un alto volumen.

D.E/I.E.Madrid
La compañía biotecnológica
Biosearch (antigua Puleva
Biotech) ocupó ayer por se-
gunda jornada consecutiva la
parte alta del Índice General.
Sus títulos ganaron un 11,8%
en la sesión y desde el viernes
han sumado un 43%, que le
llevan a ser de los mejores va-
lores del indicador español
también en el año: acumula
un alza del 60% en 2011. La
expectativa de que su princi-
pal accionista, la francesa
Lactalis (que posee el 29,9%
de la española) pueda lanzar
una opa ha animado su coti-
zación. Ebro Foods se deshi-
zo de este paquete accionarial
el pasado mes de febrero y los
inversores creen que ahora
estaría dispuesta a despren-
derse del 21% restante, lo que
haría de forma acordada con
la compañía gala. Pero fuen-
tes cercanas a Ebro Foods
desmintieronayertalposibili-
dad y comentan que no en-
tienden la revalorización de
Biosearch en las últimas jor-
nadas.

La negociación del valor se
disparó ayer y alcanzó 1,7 mi-
llones de títulos, veinte veces
más que su media mensual.
Los brókeres más comprado-
res en la jornada fueron Mer-
cavalor y Renta 4. Los analis-

derarquehabíaagotadosure-
corridoalcista.Elanalistadela
firma, Eduardo Faus explica
que desde que en marzo de
2009 la empresa comenzara
surecuperaciónenbolsa(des-
de entonces ha ganado un
55,47%),elvalorhavividoepi-
sodios de escalada puntuales,
parecidos al de estos últimos
días, y éstos suelen durar va-
rias sesiones, “pero ahora no
creemos que mantenga los
avances”, comenta. Banesto
Bolsa es el único bróker que
sigue a la compañía en bolsa,
según Bloomberg y mantiene
una recomendación de venta
sobre el valor: le da un precio
objetivo de 0,66 euros, (un
33% menor que su cierre de
ayer).

Natraucetical, la homóloga
de Biosearch en el mercado
español se benefició de las
especulaciones. Sus acciones
avanzaron un 4,51% ayer,
hasta los 0,37 euros. La em-
presa, que cede un 6,7% des-
de el 9 de febrero, sufrió re-
cientemente el rechazo de la
brasileña Bio Group Brasil
por hacerse con el 46,8% del
grupo. Los analistas creen
que los movimientos corpo-
rativosenelsectordaránvisi-
bilidadalacompañíaenbolsa
y podría hacerle repuntar a
cortoplazo.

tas recuerdan que la compa-
ñía es un valor de escaso free
float (capital que circula libre-
mente en el mercado), por lo
que creen que es susceptible
devivirgrandesoscilaciones y

recomiendan cautela. Incluso
Renta 4, que había incluido a
Biosearch en su cartera de va-
lores preferidos por su nivel
técnico el viernes, decidió sa-
carloayerdeestalistaalconsi-

COMPRAN 800 MILLONES EN FONDOS

J.Zuloaga.Madrid
Caja Madrid y Banco Saba-
dell se han convertido en los
máximos partícipes de sus
propios fondos inmobiliarios.
La crisis de liquidez ha hecho
que estas entidades cubran la
fuga de clientes y eviten así
casos como el del Santander
Banif Inmobiliario y el Segur-
fondo Inversión, que han te-
nido congelados los reembol-
sosdurantedosaños.

Caja Madrid disponía de
un83%delcapitaldelMadrid
Patrimonio Inmobiliario, una
participación valorada en 347
millones, según datos de fina-
lesde2010delaCNMV.

La caja tomó la mayor par-
te de esta posición entre 2009
y el año pasado, coincidiendo
con la salida de partícipes por
las incertidumbres del mer-
cado inmobiliario y lo que es-
taba ocurriendo en otros pro-
ductosdelacategoría.

“Los fondos inmobiliarios
continúan operando en un
entorno muy complejo, como
consecuencia del prolongado
ajuste del sector inmobiliario
nacional y del notable incre-
mento de los reembolsos”,
apuntandesdelaCNMV.

En la memoria del Madrid
Patrimonio Inmobiliario de
2009, sus responsables seña-
laban que “el fondo cuenta
con el apoyo del grupo Caja
Madrid para, en su caso, cu-

brir las dificultades transito-
rias de liquidez que pudieran
presentarse”.

En el caso del Sabadell BS
Inmobiliario, la participación
de la entidad catalana era del
43%, valorada en 440 millo-
nes de euros. Banco Sabadell
ha elevado su posición en el
fondo desde el 29% que tenía
a comienzos de 2010 hasta el
43%actual.

Los fondos inmobiliarios
de Caja Madrid y Banco Sa-
badell son, junto a los de Aho-
rro Corporación y Catalunya
Caixa, los únicos que conti-
núan en activo al 100% al
aceptarnuevospartícipes.

Delosotroscuatroproduc-
tos inmobiliarios registrados
en la CNMV, el Habitat Patri-
monio ya está prácticamente
liquidado; el Santander Banif
Inmobiliario ha reabierto sus
ventas de liquidez para dejar
recuperar su dinero a la ma-
yoría de partícipes; el BBVA
Propiedades100%delbanco;
y el Segurfondo Inversión es-
tá en proceso de liquidación
con 478 partícipes a expensas
derecuperarsudinero.

La caja madrileña
es dueña del 83%
del capital del
Madrid Patrimonio
Inmobiliario

Biosearch (antigua
Puleva Biotech) ha

ganado un 43% en dos
sesiones y avanza un 60% en
2011,hasta los 0,99 euros.

A tener en cuenta sobre el valor

1
El valor podría haber
agotado su recorrido

alcista.Banesto Bolsa cree
que cotiza un 33% por
encima de su precio objetivo.

2
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Caja Madrid y Sabadell
cubren la salida de
inversores inmobiliarios
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